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“RETSO is the single best real estate conference 
I’ve ever been to.” 

‐ Jim Duncan 
retso.com/engage  

Thursday, April 12th & Friday, April 13th 2012

DOERS ONLY 



HUMANIZE THE GRID 
700+ AƩendees 
40+ Speakers 
2,100+ Facebook Fans 
2,800+ TwiƩer Followers 
7,500+ Opt‐in Database 

RETSO hosts the most powerful conversaƟons in the real estate  
industry. Delivering ideas & know‐how to Agents, Brokers, and their 
referral network Partners so they can become more efficient and 
effecƟve, immediately.  

Typical Realtor spends $7,000 annually  
on business expenses. 

RETSO IS A CONFERENCE FOR DOERS 



 
Custom OpportuniƟes Available 
Call Mike Pennington 678‐522‐7022 
 

Web Directory 
 

Print Directory 
 

10 x 10 Booth  
 

15 Tickets 
 

4 VIP Tickets 
 

40 Min Session 
 

Full Page Ad 
 

2 Chair Drops 
 

Video Ad 
 

Name on T‐Shirt 

PREMIERE ELITE  SHOWCASE 

Web Directory 
 

Print Directory 
 

10 x 10 Booth  
 

10 Tickets 
 

2 VIP Tickets 
 

25 Min Session 
 

Half Page Ad 
 

Web Directory 
 

Print Directory 
 

3’ Round Table 
 

5 Tickets 
 

1 VIP Ticket 
 
 

$5,000 (5)  $2,250 (10)  $1,000 (15) 

SPONSOR PACKAGES 



 
Custom OpportuniƟes Available 
Call Mike Pennington 678‐522‐7022 

ADDITIONAL 
OPPORTUNITIES 

Coffee Break  $1,250 
 
Snack Break  $2,250 
 
100 Drink Tix  $750 
 
WiFi  $3,500 
 
Lanyard $1,750 

PresenƟng Host for 2 Hours of Main Stage content 
 
Choose the Tract to Sponsor:  Mobile,  Local,  Social 
 
Includes 40 minutes of solo main stage Ɵme 
 
Plus the right to help curate addiƟonal content during the block 

A LA CARTE OPTIONS 

50 Tickets 
 
5 VIP Tickets 
 
10 Min Grid Session 

CONTENT 
BLOCK  
$3,500 (3) 
*Premiere Prerequisite 

BROKER 
BUNDLE 
$4,500 (3) 



Company Name 
Primary Contact 
Address 
City/State/Zip 
Phone 
Fax 
Email 

Website 
 
 
 
Social IdenƟty 
TwiƩer 
Facebook 

Would you like to donate a door prize?         YES!   
Describe Door Prize: __________________________________ 

Booth idenƟficaƟon to read:  

Payment Method 
      
  Invoice my company at the above email.  I understand payment is due 
upon receipt of invoice. 
      
   As a returning partner/sponsor, I elect the 50/50 opƟon.  I  
understand that 50% of the total amount must be upon receipt of invoice.  
My company will pay the remaining 50% within 30 days of this agreement.   
 
 
  Please charge my credit card (circle one):    Visa    MasterCard     AmEx 
Card Holder Name 
Card # 
CSV Code:    ExpiraƟon Date: 
 
Signature for Credit Card AuthorizaƟon: 

Build Your Sponsor Package 

Accepted Client Signature: 
Print name & Ɵtle:  

By signing this applicant contract, I hereby acknowledge that I am authorized on behalf of the Client to enter 
into this agreement & hereby understand and agree to the terms, condiƟons, and procedures detailed herein. 

Client Info 

A La Carte OpƟons:    

Elite Sponsor $5,000 

Premiere Sponsor $2,250 

Showcase Sponsor $1,000 

Broker Bundle $4,500 

Content Block  $3,500 

Total:   $    

Thursday, April 12th & Friday, April 13th 2012

 
Payment Terms: All payments  
received are non‐refundable.  All 
payments due are collecƟble and 
this contract cannot be cancelled, 
except in the case of cancellaƟon 
of the conference.  25% aƩorney 
fees plus any costs associated 
with collecƟons are payable by 
Client.  
 
Indemnity for Liability: Client  
assumes all responsibility for any 
loss, damage or claims arriving 
out of injury or damage to  
Clients’ displays, equipment, and 
other property brought upon the 
venue premises and shall  
indemnify and hold harmless  
REtechSouth, LLC, the conference 
center, agents, servants, and  
employees from any and all  
liability which may ensue, from 
whatever cause, loss, damage or 
claim.  Furthermore, Client as‐
sumes the enƟre responsibility 
and liability for losses, damages, 
and claims arising out of Client’s 
acƟviƟes on Event Premises,  
covenants not to sue and agrees 
to indemnify, defend, and hold 
harmless the Event Venue and 
REtechSouth, and its parent  
corporaƟon, as well as their  
respecƟve trustees, agents, and  
employees from any and all such 
losses, damages and claims. 
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